IBR-SEMINARE | Wissen kompakt.

Bauvergaben - Typische Fallstricke erkennen und
vermeiden

Referent: Sascha Hafner, Berlin

Datum: Mittwoch, 07.05.2025, 09:30 - 17:00 Uhr
Ort: Pullman Hotel Berlin Schweizerhof Berlin

Sascha Hafner

ist Abteilungsleiter Vergaberecht in der Zentrale der Auto-
bahn GmbH, Berlin. Er verantwortet unter anderem die Ab-
f wicklung der Planungs- und Bau Vergaben in den 10 Nieder-
lassungen der Autobahn GmbH. Seit 2002 ist er auf dem Gebiet des
Vergaberechts- und des privaten Baurechts tatig. Zunachst als Anwalt
in Freiburg, Heidelberg sowie Berlin. Schwerpunkt der Tatigkeit war
hier die Beratung von Auftraggebern bei der Durchftihrung von Ver-
gabeverfahren. 2007 wechselte Herr Hafner zur DEGES GmbH und
war hier zunachst als Projektjurist vertrags- und vergaberechtlich u.a.
im Projekt City-Tunnel-Leipzig tatig. Wahrend seiner Tatigkeit hat er
die zentrale Vergabestelle mit aufgebaut und verantwortet. 2018
wechselte er in den Einkauf der Flughafen Berlin Brandenburg GmbH
bis er im Marz 2020 die Abteilungsleitung Vergaberecht in der Zen-
trale der Autobahn GmbH Ubernahm. Die Autobahn GmbH ist seit
dem 01.01.2021 fur den Bau, Betrieb und Erhaltung samtlicher Bun-
desautobahnen in Deutschland zustandig.

Teilnehmerkreis

Das Seminar richtet sich an (Bau)ingenieure und Architekten, die Ver-
gaben erstellen und/oder durchfiihren sowie an Leitende/Mitarbeiten-
de der Vergabestelle eines offentlichen Auftraggebers, die fur die
Ausschreibung verantwortlich sind. GleichermaBen sind aber auch
Bietervertreter (Kalkulatoren/Angebotsersteller/Angebotsverantwortli-
che) angesprochen.

Ziel

Die Teilnehmenden werden anhand vieler Beispiele fur typische und
wiederkehrende Stolpersteine und Fallstricke bei Bauvergaben sensibi-
lisiert. Es bleibt Zeit, Dos und Donts zu diskutieren und Lésungen zu
besprechen. Praktische Erfahrungen bei Vergaben bzw. beim Einkauf
von Bauleistungen werden vorausgesetzt. Vergaberechts-Neulingen
empfehlen wir unsere Kurse zu "Einfuhrung in das Vergaberecht".

Themen
Start des Verfahrens in der Vorbereitungsphase

= Finanzierung

= Anforderungen an die Kostenschatzung

= \Wahl der Verfahrensart -> Konsequenzen auf den Verfahrensablauf

= Ankundigung / Offentlichkeitsarbeit? / Friihzeitige Information des
Marktes?

= Markterkundung -> Mdéglichkeiten und Hemmnisse

Vorbereitung der Vergabeunterlagen

= \orbefasstheit - noch relevant? - wer darf Vergabeunterlagen er-
stellen/ wo ist die Grenze

= Produktneutralitat

= Produktangaben

= Verweis auf Zertifizierungen
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= Beispiele aus der Praxis
Bekanntmachung / Angebotserstellungsphase

= "Mit Angebotsabgabe vorzulegen"

= "|n Pos xyz Einzukalkulieren"

= Weitergabe unvollstandiger LVs an Nachunternehmer etc... (Misch-
kalkulation)

Kommunikation mit dem Auftraggeber

= Bijeterfragen und deren Beantwortung
= Beispiele

Angebotsabgabefrist

= Ausschlussgrinde und wie man sie vermeidet

= Umgang mit "sdumigen Bietern" aus AG Sicht

= Elektronische Vergabemanagementsysteme und deren Tucken - AG
Sicht

= Elektronische Vergabemanagementsysteme und deren Tlcken - AN
Sicht

Weitere formale Hiirden

= Signatur, Unterschrift, elektronisch in Textform
= \/orzulegende Unterlagen

= Auf Verlangen vorzulegende Unterlagen

= Nachforderung - Frist

Elektronische Formatvorgaben

Eignungsprifung / Anforderung an Unterlagen

= PQ und Referenzen

= \/orgabe von Mindeststandards

= Nachunternehmer oder Eignungsleihe?

= Moglichkeit der Vorgaben fur Nachunternehmer

= Umgang mit Nachunternehmern

= Umgang mit Mehrfachbeteiligungen (als NU, als BIEGE Partner)
= Von der BIEGE zur ARGE

Preisbildung und Preispriifung

= Tucken bei der Preisaufklarung
= EFB Preisblatter 221 - 223

Die Riickversetzung nach Angebotseingang
= Risiken

= Mogliche Angriffspunkte
= Beispiele aus der Praxis

Néhere Infos und Anmeldung unter www.ibr-seminare.de



Wertung der Angebote mit nicht preislichen Zuschlagskriterien

= Mogliche nicht preisliche Zuschlagskriterien
= Festlegung und Wertung

= Wertung von "Konzepten"

= Probleme bei nicht hinreichenden Konzepten
= Beispiele aus der Praxis

Beriicksichtigung der nicht preislichen Zuschlagskriterien in der
Vertragsabwicklung

= \Was wird Vertragsbestandteil - Relevanz
= Beispiele aus der Praxis

Umgang mit Riigen

= Aus Sicht des ANs
= Aus Sicht des AGs

Méglichkeiten zur beschleunigten Abwicklung eines Vergabe-
verfahrens

= Mindestfristen

= Stellschrauben zur Beschleunigung
= \Wahl von "alternativen" Verfahrensweisen
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Seminarablauf

09:30 - 11:00
11:00 - 11:15
11:15-12:45
12:45-13:45
13:45-15:15
15:15-15:30
15:30 - 17:00

Referat (1,5 h)
Kaffeepause
Referat (1,5 h)
Mittagessen
Referat (1,5 h)
Kaffeepause

Referat (1,5 h)

Fragen sind dem Referenten jederzeit willkommen.
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